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Ghiddm antreprenorii romani
Jifpregatirea strategica a :
companlel dar si a lor insisi,
' pentru atragerea unei
~investitii sau pentru un exit.




,,Ready to SeII” prOJect

act|V|tat| Si I|vrab|Ie

ane'giStra‘rea la seminar
(5min)

;Completarea evaluarii
‘Value Bwlder Score™
£ mamte_dej,_semmar
~ (15min) |

1 "P.a_rticiparea Ia‘ ,Ready to
’ Sell” seminar (2h)

- Primirea raportiului Value
~ Builder Score™ in 48h
“dupa seminar

Programaré@ unei sesiuni
de consultanta 1-1a-1 cu
un Value Builder
Advisor™(45min)




AGENDA seminar-ului
3 Introducere si context

J

[ Compania pregitita — nu l3sa ,bani pe

vnl‘

MasSa

1 Metodologia Value Builder System™
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v' Recomandari actionabile din
~ partea unui Value Buildenf
Advisor™

v Energie si inspiratie




Dan este antreprenor si investitor, cu 0
experlenta de peste 30 de ani' in Vanzari,
Business Developrnent, Leadershlp Si
Antreprenoriat. - | |

m a ficut 4 exit-uri (platforma ON
vandutd citre Pharma Business
2017, Equatorial Gaming vandut3
Group in 2019, Clinica Oana
z catre Regma Maria in 2021 si

andutd catre fondul de private
in.2023).. .5

-'t X by Choice”, un
ory cu misiunea de a
ajuta antreprenorii ro sa-si creasca valoarea
de piata a companiilor privindu-le din
,'perspectiva' unui potential investitor sau
‘cumparator. A | ol

Dan participd la éurse‘_ de“"IRONMAN, este
pasionat de bridge, literatura de business si
filme SF. g
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